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Danni Indiretti e polizze D&O al centro
dell’attenzione delle Delegazioni Aiba

Vincenzo Giudice
- Ufficio Stampa Aiba

Le coperture Danni Indiretti e D&O, Direc-
tors & Officers Liability, sono diventate
strumenti fondamentali per la tutela del-
le imprese e rappresentano argomenti di
discussione di grande attualita per gli
intermediari professionali, chiamati a far
quadrare i conti con le necessita assicu-
rative di aziende che, causa crisi, destina-
no sempre meno risorse economiche alle
coperture assicurative.

Nonostante la loro importanza, ancora
oggi sia le polizze D&O sia le Danni Indi-
retti non rientrano tra le piu gettonate dal-
le PMI italiane che, secondo i risultati del-
lo studio realizzato lo scorso anno da Aiba,
prediligono le coperture contro i danni
da Incendio (86%), Furto (69%), acquista-
no la Responsabilita Civile verso terzi e
dipendenti (68%), oppure la Merci tra-
sportate (30%), si coprono dai Rischi tec-
nologici (28%) e si cautelano con la RC
Prodotto (23%).

Di polizze D&O si é parlato in maniera det-
tagliata durante I'incontro organizzato a
Firenze lo scorso 3 novembre dalla Dele-
gazione Centro Sud di Aiba, guidata da
Federico Prodon.

In particolare, a trattare il tema della Direc-
tors & Officers Liability, declinato in favo-
re delle PMI, & stata invitata Blue Under-
writing, agenzia di sottoscrizione di Aig,
nata nel 2012, che ha nella diffusione di
questa tipologia di assicurazione presso il
mondo delle piccole e medie imprese, una
delle sue specificita.

Lo sappiamo bene: la polizza D&O ¢ uti-
le a garantire il patrimonio personale e il
pagamento dei costi di difesa in caso di
richieste di risarcimento conseguenti ad
atti illeciti commessi da un amministra-
tore, un sindaco o un dirigente di una
societa.

Una definizione asettica che va poi tra-
dotta nella frammentata realta economi-
ca nostrana.

L'approccio utilizzato da Blue Underwri-
ting & quello di quotare ogni rischio sin-
golarmente, in modo da poter stabilire un
premio adeguato e coerente al profilo di
rischio dell’azienda assicurata. Quotazio-
ne personalizzata quindi, in risposta a una
standardizzazione dei prodotti che non
pud che essere, alla lunga, un sinonimo
di disservizio.

Avendo le spalle coperte da un colosso del-
la portata di AIG, Blue Underwriting puo
quindi offrire anche alle piccole aziende,
un servizio tailor made disegnato sulle rea-
li esigenze del cliente e un servizio di assi-
stenza post sinistro di alta qualita, grazie
all'importante pool italiano di liquidatori
con sede a Milano.

Tuttavia, la risposta delle PMI nostrane ¢
ancora tiepida. Se ¢ vero che cresce 1'in-
teresse verso le soluzioni D&O, ¢ altret-
tanto vero che questo interesse non si
tramuta in sostanza e il mercato stenta
ancora a prendere il volo. Questione solo
di mentalita? Certo, le aziende sono forse
eccessivamente concentrate nello svilup-
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po del business a
scapito del capitolo
delle responsabilita,
mentre le cose stan-
no iniziando forse
a cambiare per. i
broker che se negli
anni passati erano
orientati verso il
premio piu basso,
0ggi iniziano a
focalizzare mag-
giormente le atten-
zioni sulle copertu-
re in grado di for-
nire il miglior grado
di tutela al cliente.

Visti i cieli grigi
degli ultimi otto
anni, ¢ chiaramente
difficile fare una
colpa alle aziende
che si sono dedica-
te esclusivamente al
business. Ma oggi
per le piccole impre-
se ¢ pronto 1'ossi-
geno sotto forma di
un miliardo di euro

Piu forza al tuo futuro. Insieme.

C’é una realta che pensa a te, che ti occupi di assicurare gli altri. Una realta
solida, cen una steria importante, e una profenda conoscenza del tuo settore. Una realta altamente
affidabile, capace di fornire assistenza, formazione e rappresentanza istituzionale. E

iazione Italiana Brokers Assicurativi, dal 1969 il punto di riferimento in Halia per lo

sviluppo e la tutela del settore assicurativo. Da oltre quarant’anni simbolo di serieta, professionalita e
deontologia Una sicurezza per gli operatori e per tutti gli utenti del settore assicurativo. Entra a far

parte della realta pil rappresentativa per i professionisti del brekeraggio assicurativo.

per I'accesso al cre-
dito, attraverso pre-
stiti garantiti da
SACE e CDP (Cassa
Depositi e Prestiti)
con la contro-
garanzia del Piano
Juncker, il program-
ma europeo a soste-
gno di innovazione
e internazionalizza-
zione,

Sono questi i termini di un protocollo di
intesa firmato negli ultimi giorni del 2015
tra il ministero dell’Economia e delle
Finanze, CDP, SACE e ABI, che rappre-
senta il primo programma italiano nel-
I’ambito del piano europeo per la cresci-
ta delle imprese siglato nel luglio scorso,
per consentire alle piccole e medie impre-
se un finanziamento a condizioni van-
taggiose.

L'obiettivo di questa misura ¢ di stimola-
re gli investimenti delle imprese a medio
e lungo termine, aiutandole ad aggan-
ciare la crescita dopo anni di crisi carat-
terizzati, fra le altre cose, da una notevo-

Non giocare da solo. Insieme si vince.

AIBA, Assicuriamo il futuro delle assicurazioni.
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le difficolta, soprattutto da parte delle
PMI, a ottenere finanziamenti a supporto
di programmi strategici.

Dopo anni di sofferenze le PMI italiane
mostrano infatti i primi segnali di ripar-
tenza. Ad esempio, nel primo semestre
2015 ¢ migliorata la redditivita ed ¢
aumentato il giro d’affari. Permangono,
invece, grandi differenze a livello terri-
toriale in merito ai fallimenti: se sono in
calo nel Nord Ovest (-9%) e nel Mezzo-
giorno (-4,2%), crescono invece nel Nord
Est (+5,1%).

Nel corso del convegno “Gestione della
crisi aziendale e danni indiretti” orga-
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nizzato a Padova dalla Delegazione Nord
Est, & emerso come il tasso annuo di insol-
venze delle PMI assicurate sia circa il 2,50%
(1,99% per il Nord Est), percentuale deci-
samente inferiore alla media (3,3%), a pre-
scindere dalla natura dell'impresa.
“Nonostante le statistiche dimostrino che
un adequato programma assicurativo met-
ta al riparo impresa dal rischio di default
- ha detto Giorgio Stoppato, Responsa-
bile Delegazione Nord Est di Aiba - [e
aziende italiane permangono sottoassicu-
rate. Da sottolineare come solamente il
10% delle aziende italiane abbia acqui-
stato una polizza Danni Indiretti che
garantisce la copertura dei costi fissi da
sostenere nel periodo di fermo dell’attivi-
ta, a fronte di una media europea di cir-
ca il 909%".

Il dato assume particolare rilevanza se
consideriamo che il 40% delle aziende col-
pite da una interruzione di attivita supe-
riore a 3 mesi, prive di copertura assicu-
rativa Danni Indiretti, ha chiuso definiti-
vamente 1'attivita entro 2 anni dalla ten-
tata ripresa produttiva.

Quando si verifica un sinistro in un’a-
zienda, ad esempio un incendio, il danno
piu evidente ¢ costituito dal danneggia-
mento del fabbricato, degli impianti e
dei contenuti dello stabilimento (Danno
Diretto).

Oltre al danno materiale, ’azienda dovra
anche fronteggiare tutta una serie di riper-
cussioni sul proprio conto economico
(Danno Indiretto).

[ Danni Indiretti (perdita di profitto, costi
insopprimibili, spese straordinarie, ridu-
zione del volume degli affari) sono per-
tanto molto pitt onerosi rispetti ai danni
Diretti.

Secondo una ricerca del Comitato Euro-
peo Assicuratori (CEA), se il Danno Diret-
to & pari a 100, il correlato Danno Indi-
retto ¢ di circa 2,5 volte pit grave.
Relativamente ai rischi industriali, in
Europa su 100 polizze danni diretti, ben
90 hanno anche la copertura dei danni
indiretti. Percentuale che in Italia scende
sotto i 10. Un dato peraltro stabile da oltre
15 anni.

“Linguaggio della polizza poco chiaro,
prodotto difficile da spiegare e limitata
attitudine assicurativa dell'imprenditoria
italiana’.

Sono queste secondo Giorgio Stoppato le

cause principali della scarsa diffusione
delle polizze Danni Indiretti in Italia.

La tradizionale scarsa propensione alla
protezione delle PMI viene sempre piu
riequilibrata dall'intervento del broker che
grazie alla sua terzieta e indipendenza
svolge un ruolo decisivo nella messa in
sicurezza del sistema produttivo, repe-
rendo di volta in volta sul mercato la solu-
zione cautelativa piu adatta e finanzia-
riamente sostenibile.

1 numero di PMI che si avvalgono della
consulenza dei broker ¢ costantemente
in crescita e la quota detenuta dai broker
in questo segmento di mercato ¢ supe-
riore al 40%.

La fragilita del territorio italiano e cosa
nota: circa 6 milioni di persone vivono ¢
lavorano in un territorio ad elevato rischio
idrogeologico e 6.630 Comuni (circa
1’820%%) hanno aree a rischio frane e allu-
vioni. Numeri che fanno dell’ltalia uno dei
Paesi europei maggiormente esposti al
rischio di catastrofi naturall.

Negli ultimi 10 anni si sono contati oltre
2,000 fenomeni naturali di una certa
rilevanza, con una media passata da
poco pitt di 100 fenomeni I'anno nel 2004,
ai 350 del 2014,

11 risultato & che il nostro Paese spende
ogni anno circa 4 miliardi di euro, facen-
do leva sulla fiscalita, per risarcire i dan-
ni da eventi naturali e se oggi dovesse
accadere un terremoto analogo a quello
dell’Emilia non ci sarebbero i soldi per
intervenire.

Inoltre, a oltre tre anni dal terremoto del-
'Emilia la maggior parte delle imprese di
industria, commercio e agricoltura, devo-
no ancora ricevere i risarcimenti dello Sta-
to, mentre le aziende assicurate sono gia
state liquidate dal proprio assicuratore.
“E vero — ha concluso Stoppato - che la
semplice somma delle garanzie assicurati-
ve attivate non é sufficiente a stabilire il
livello qualitative del programma di prote-
zione della singola impresa, in quanto non
tiene conto del contenuto e della qualita del-
le coperture siesse. Tuttavia, nonostante le
imprese maggiormente tutelate migliorino
le proprie performance economiche, quello
che emerge ancora una volta é la scarsa sen-
sibilita su tipologie di rischio particolar-
mente delicate come il danno reputaziona-
le, il rischio credito, i danni indiretti ¢ i
rischi ambientali’.




